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PHIẾU THU THẬP Ý KIẾN ĐÓNG GÓP 
Cuộc họp Ban Chấp hành Hiệp hội NK II và Kết nối Giao thương ngành Sợi-Dệt Việt-Hàn 

(vui lòng gửi kết quả: trước thứ Sáu, ngày 02/11/2018) 

  

 Ngày 1:  HỌP BAN CHẤP HÀNH HIỆP HỘI NHIỆM KỲ II  

Thời gian:  Chiều và tối thứ Tư, ngày 14/11/2018  

Địa điểm: Phòng họp số 8, Lầu 2, Ks. Melia Hà Nội, 44B Lý Thường Kiệt, Hoàn Kiếm, Hà Nội. 

 

Chủ đề thảo luận do Hiệp hội đề xuất 

Ý kiến đóng góp của Ủy viên BCH và hội viên 

Đồng 

ý 
Các chủ đề thảo luận khác 

Phiên thứ 1: Thảo luận về ngành   

 Về hiện trạng ngành   

 Về thị trường   

 Về các vấn đề tồn tại và thách thức đối với ngành   

 Về định hướng phát triển liên kết chuỗi bền vững   

Phiên thứ 2: Nâng cao hiệu quả hoạt động của 

Hiệp hội 
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 Ngày 2:  KẾT NỐI GIAO THƯƠNG NGÀNH SỢI-DỆT VIỆT-HÀN 

Thời gian:  Sáng thứ Năm, ngày 15/11/2018  

Địa điểm: Phòng họp số 3, Lầu 2, Ks. Melia Hà Nội, 44B Lý Thường Kiệt, Hoàn Kiếm, Hà Nội. 

 

Chủ đề thảo luận do Hiệp hội đề xuất 

Ý kiến đóng góp của Ủy viên BCH và hội viên 

Đồng 

ý 
Các chủ đề thảo luận khác 

Phiên thứ 1:  

Đầu tư ngành nhuộm Việt Nam: Các vấn đề 

vướng mắc, triển vọng và giải pháp đề xuất 

  

1. Hiện trạng và nhu cầu nhuộm tại Việt Nam  

trong tương lai 
  

2. Hiện trạng đầu tư của các công ty Hàn Quốc   

trong lĩnh vực nhuộm tại Việt Nam: Các vấn 

đề, giải pháp và kinh nghiệm 

  

3. Các biện pháp hỗ trợ và thúc đẩy đầu tư của 

Hàn Quốc vào hoạt động nhuộm tại Việt  

Nam trong tương lai 

  

Phiên thứ 2:  

Liên kết chuỗi, Cơ hội cho các nhà đầu tư 

FDI Hàn Quốc với doanh nghiệp sợi Việt 

Nam: các biện pháp tăng cường hợp tác 

  

1. Thực trạng liên kết chuỗi cung ứng trong  

ngành dệt may Việt Nam 
  

2. Thực trạng liên kết chuỗi cung ứng giữa các 

công ty Hàn Quốc và các công ty Việt Nam 

trong nước: Các vấn đề và kinh nghiệm 

  

3. Các biện pháp thúc đẩy kết nối chuỗi cung  

ứng tốt hơn giữa các công ty Hàn Quốc và  

Việt Nam 
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